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Menschliche Antikorper

Kenta Biotech, ein Spin-off von Berna Biotech, arbeitet an voll humanen Antikdrpern
gegen lebensbedrohliche Krankenhausinfekte. Diese Antikdrper sollen eine wirksame Therapie
ermdglichen bei gleichzeitiger Vermeidung einer Resistenzbildung.
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Bild: Kenta Biotech Ltd.

Als Start-up-Unternehmen ist Kenta bei Berna Biotech eingemietet und
profitiert dadurch von der bestehenden «State-of-the-Art»>-Infrastruktur.

en Namen «Kenta» hat die Berner Bio-
Dtc‘c]h(}ese]]scha& Kenta Biotech vom
japanischen Kenko abgeleitet, was soviel wie
«Gesundheit» bedeutet. Entstanden ist das
Unternehmen im Friihling 2006 aus einem
Spin-off von Berna Biotech, wobei die Los-
l6sung von langer Hand geplant war und

nicht im Zusammenhang mit der Ubernahme

KOMMENTAR

Kenta Biotech arbeitet an einer Techno-
logie-Plattform, die es dem Unterneh-
men ermdglichen, vollstindig humane
therapeutische monoklonale Antikérper
herzustellen. Gegentiber den bestehenden
Antikorpern durften diese Produkte Uber
eine erhohte Effizienz verfigen, da sie vom
menschlichen Immunsystem weniger schnell
wieder ausgeschafft werden. Allerdings kon-
zentriert sich die Gesellschaft hauptsachlich
auf eher seltene Krankenhaus-Infektionen,
Insgesamt diirfte der Markt fiir neue Préparate
deshalb begrenzt sein. Mit den 10 Mio. CHF,
die Kenta in einer ersten Finanzierungsrunde
aufgenommen hat, ist die klinische Phase-
II-Studie fir das Lead-Produkt abgesichert.
Vorausgesetzt, die Studie verlauft erfolgreich
und bringt die gewiinschten Ergebnisse zu
Tage, ist eine weitere Finanzierungsrunde
geplant, an der sich weitere private Investo-
ren beteiligen werden konnen.
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von Berna durch die niederlindische Crucell
stand. Die Biotech-Gesellschaft entwickelt
monoklonale Antikérper gegen lebensbe-
drohliche bakterielle und virale Kranken-
hausinfekte. «Bakterien sind normalerweise
kein Problem fiir gesunde Menschen», erklirt
Violetta Georgescu-Kyburz, CEO von Kenta
Biotech. Sobald aber die Immunabwehr einer
Person geschwicht ist, wie dies bei kran-
ken oder ilteren Personen hiufig der Fall
sei, konne eine Infektion gar tédlich enden.
«Eine weitere Problematik ist, dass sich bei
einer steigenden Zahl von Patienten eine
Resistenz gegeniiber Antibiotika entwickelt
hat», so Georgescu. Besonders gefihrlich
sind dabei Bakterien wie Pseudomonas und
Staphylokokken, gegen die Kenta Biotech

monoklonale Antikorper entwickelt.

Voll humane Antikérper

Bei der Herstellung der Antikorper bedient
sich Kenta keiner korperfremden Substanzen,
sondern stiitzt sich voll auf menschliche
Abwehrstoffe.
haben meistens einen kleinen Maus-Anteil,

«Humanisierte Antikérper

der vom menschlichen Immunsystem erkannt
wird», weiss Georgescu. Deshalb wird dieser
fremde Antikorper, der eigentlich zur Hei-
lung beitragen sollte, durch das Immunsystem
abgestossen. Die voll humanen Antikérper
gewinnt Kenta dagegen von Patienten, die

sich vom Infekt selbstindig erholt haben.
«Heute sind monoklonale Antikorper bei
Infektionskrankheiten noch ein unbedeu-
tendes Forschungsgebiet, doch wird sich dies
in den nichsten Jahren indern», ist der CEO
iiberzeugt. Zum Schutz gegeniiber Aktivi-
titen der Konkurrenz hat Kenta Biotech drei
Patentfamilien angemeldet. «Neben diesen
Patenten braucht es ein langjihriges Know-
how auf unserem Gebiet, um die Antikorper
herzustellen», zeigt Georgescu eine weitere
Einstiegshiirde fiir potenzielle Mitbewerber
auf. Auf der anderen Seite hingen die Pro-
dukte des Berner Unternehmens von keinen

fremden Lizenzen und Patenten ab.

Lead-Produkt in Phase II

Zurzeit befindet sich das Lead-Produkt
KBPA101 von Kenta Biotech zur Bekimp-
fung von Infektionen durch «Pseudomonas
acruginosa», oft ein Ausléser von Lungenent-
ziindung, in der klinischen Phase II. «Unser
Ziel ist es, diese Phase bis Ende 2007 erfolg-
reich abzuschliessen und gleichzeitig unsere
Pipeline weiter auszubauen, um flir Inves-
toren und Anleger interessant zu bleibeny,
erklirt Georgescu. Dabei kann die Mana-
gerin, die auf cine langjihrige Erfahrung
im Pharmabereich verfligt (u.a. bei Roche)
auf das Know-how von Prof. Dr. Alois B.
Lang und Dr. Wolfgang Schuette zihlen. Mit
den Forschern, die zusitzlich von anderen
Biotechunternehmen wie z.B. Biogen Idec
an Bord geholt wurden, verspricht sich das
Unternehmen zudem zusitzliche Expertisen

in neuen therapeutischen Gebieten. (rs) <
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1. Finanzierungsrunde tiber 10 Mio. CHF
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«Ich wiirde einen PO begriissen»

Kenta Biotech-CEO Violetta Georgescu-Kyburz ist Uberzeugt, dass ihr Unternehmen
auch mit einer kleinen Zielgruppe einen hohen Umsatz erzielen kann. Bis 2010 will Kenta

den Breakeven erreichen.

Violetta Georgescu-Kyburz

SWISS EQUITY MAGAZIN: Frau Georgescu,
Kenta Biotech ist ein Spin-Off von Berna
Biotech. Inwieweit bestehen noch Ver-
kniipfungen zwischen den beiden Firmen?
VIOLETTA GEORGESCU-KYBURZ:
Berna Biotech ist zu rund einem Drittel an
Kenta beteiligt. Entsprechend ist das Unter-
nehmen auch im Verwaltungsrat vertreten.
Ansonsten sind wir komplett eigenstindig,
auch wenn wir bei Berna eingemietet sind. Fiir
uns als Start-up-Unternehmen sind die Lokali-
titen ideal, da wir von der bestehenden «State-
of-the-Art»-Infrastruktur profitieren und damit
unsere Strukturen schlank und gleichzeitig auf
Industrieniveau halten kénnen.

Hat es Sie viel Uberredungskunst gekostet,
die heutigen Investoren fiir das Spin-Off an
Bord zu holen?

Natiirlich ist es flir eine Gesellschaft in
unserem  Stadium nicht einfach, entspre-
chende Investoren zu gewinnen. Fiir uns
spricht sicherlich, dass wir ein praxiserprobtes
Team sind mit einer erfolgsversprechenden
Technologieplattform zur Entwicklung von
Antikérpern und bereits ein Produkt in der
klinischen Phase IT haben, welches uiber ein
gutes Potenzial verfiigt.

Wie viele Personen profitieren denn von
lhren Produkten?

Studien besagen, dass 5 bis 10% der hospi-
talisierten Patienten eine bakterielle Infek-
tion bekommen. Dabei sind Krankenhaus-
infekte, die durch Bakterien wie Pseudo-
monas und die Staphylokokken verursacht
werden, besonders gefihrlich. Bei rund 10%
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der infizierten Personen entwickelt sich eine
lebensbedrohliche Infektion wie eine Lun-
genentziindung oder Sepsis, welche in bis zu
50% der Fille letal verlaufen kann.

Angesichts dieser geringen Anzahl Patien-
ten erscheint das Potenzial allerdings
beschrankt.

Monoklonale Antikorper sind relativ teure
Medikamente, weshalb wir auch bei einer
relativ kleinen Patientenpopulation von einem
Umsatz tiber mehrere 100 Mio. CHF ausge-
hen. Hinzu kommt, dass z.B. eine Pneumonie
in einem Krankenhaus schnell Mehrkosten
von iiber 65000 USD verursacht, denn diese
Patienten missen hiufig auf der Intensiv-
station betreut werden.Vom Spital her besteht
deshalb ein Bestreben, dass diese Kosten gar
nicht entstehen.

Unternehmen wie Arpida arbeiten an dhn-
lichen Produkten. Wo sehen Sie die Vor-
teile von Kenta-Produkten?

Grundsitzlich gibt es verschiedene Unterneh-
men, die auf dem Gebiet der Infektionskrank-
heiten titig sind. Die meisten, darunter auch
Arpida, entwickeln allerdings Antibiotika. Im
Gegensatz zu ihnen arbeiten wir an mono-
klonalen Antikérpern, mit einem komplett
anderen Wirkmechanismus. Dadurch gelingt
es einem Bakterium nicht so leicht resistent
gegen das Medikament zu werden.

An die neuen Antibiotika diirften sich
die Bakterien aber noch nicht angepasst
haben?

Nein, das ist richtig. Doch Bakterien passen
sich sehr schnell an. Dies zeigen immer wie-
der epidemiologische Studien auf Intensiv-
stationen. Hinzu kommt, dass unsere Antikor-
per vollstindig menschlich sind.

Inwieweit ist dies entscheidend?

Humanisierte Antikorper, wie sie zum Teil
von unseren Konkurrenten entwickelt wer-
den, verfiigen nach wie vor iiber einen
geringen Anteil an nicht menschlichen Subs-
tanzen, zum Beispiel von einer Maus. Das
menschliche Immunsystem erkennt diesen
kleinen Teil und versucht den Fremdkérper
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auszuschaffen. Dies reduziert die Wirksamkeit
und Vertriglichkeit des Medikamentes.

Wie sieht die Konkurrenzsituation auf
lhrem Gebiet aus?

Zurzeit gibt es nur wenige Gesellschaften, die
in der Lage wiren, ein entsprechendes Pro-
dukt zu entwickeln. Auf unserem spezifischen
Gebiet haben wir bisher noch niemanden
entdeckt, der bei Pseudomonaden-Antikor-
pern so weit ist wie wir. Die Herstellung der
Antikérper benodtigt ein hohes Know-how,
welches wir uns in den vergangenen Jahren
(noch unter Berna Biotech) erarbeiten konn-
ten. Zudem verfligen wir {iber die nétigen

Patente.

lhr Leadprodukt befindet sich in der kli-
nischen Phase Il. Wann wird diese abge-
schlossen sein und Phase lll eréffnet?

Wir rechnen damit, dass wir die Phase II
Ende nichsten Jahres abschliessen kénnen und
im 2008 die Phase III starten kann. Bis zum
Abschluss der Phase II ist die Finanzierung
gesichert. Danach werden wir eine zweite
Finanzierungsrunde durchfithren, um weitere
Investoren an Bord zu holen und neue Pro-
jekte zu lancieren. Wenn alles rund liuft, sollten
wir 2010/11 den Breakeven erreichen. Die
Chancen, dass unser Antikérper die Marktreife
erreicht, liegt wie bei vergleichbaren Projekten
aus der Biotechnologie, bet 20 bis 40%.

Sind Kooperationen mit grésseren Unter-
nehmen vorgesehen?

Wir halten uns die Moglichkeit offen, die
Phase III oder die Kommerzialisierung mit
einem Partner durchzufiihren. Ein Borsen-
gang diirfte nach der Phase II noch kein
Thema sein.

Langerfristig ist dies aber eine Option?
Dies ist natiirlich die Entscheidung der Aktio-
nire. Das Management-Team und ich sehen
aber gute Chancen fiir einen [PO und damit
in einer eigenstindigen Zukunft nachhaltige
Werte im Bereich der humanen monoklo-
nalen Antikérper zu schaffen.

Das Interview fithrte Roberto Stefano.
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